
 
 

 
 

 
 

 

  平成２５年９月５日 

報道関係者各位 
 

7 年連続 京都府住宅販売№1(※1)ハウスメーカー“エルハウジング” 

 
 

新築契約数 前年比 111％！ 

リーマンショック後、当社最大の売上達成！！ 
～消費増税 及び 住宅ローン金利低下等の影響～ 

  

 

株式会社エルハウジング【嵯峨野不動産グループ】（本社：京都市右京区 代表取締役 村

井孝彦）は、平成 25年度 1月～8月の新築契約数が前年比 111％の増加となりました。 

本年の新築契約件数は平成 20年のリーマンショック以降、最多となる予定です。 

 
 

■111％売上増加理由① 

【消費増税前の駆込み需要】 

 問合せ件数前年比 136％増加（※２）と増加

からわかるとおり、平成 26年 4月の段階的な税

率の引き上げ（予定）により住宅購入の駆込み

の需要が挙げられます。税率５％が適応される

建物契約期限を迎える今月、駆込み需要が最大

になると予想しています。 

 

■111％売上増加理由②【住宅金利の低下】 
消費増税前の駆込み需要の住宅購入者増加による顧客獲得競争と消費増税後の住宅取得の低下

を予想し、みずほ銀行・三菱東京 UFJ銀行・三井住友銀行等、大手銀行の住宅ローンの金利の引き

下げが相次いでいます。この金利低下も新築受注増加の一要因と考えています。 

 

TOPIX ◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇◇ 

 リフォームにも駆込み需要 

 弊社では、5月末より「リフォーム事業部」を設け、リフォーム事業への取組みも強化してい

ます。新築工事よりも工期の短いリフォームの駆込み需要は、平成 25年 11月頃より増えると予想

しています。新築工事とは違い工期が不安定なので、お客様に工期に余裕を持って発注頂く様に呼

びかけると共に、私共も受注の際はお客様に十分な説明を心掛けています。 

 

お問い合わせ先 

株式会社エルハウジング 〒615-0073京都市右京区山ノ内荒木町 7番地 58 

TEL 075-882-5900(代)  Fax 075-881-9111   HP http://l-housing.co.jp/ 

広報担当者：佐々木 携帯：090-4496-5673 / E-mail：sasaki@sagano-g.jp 
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新築契約件数（2008 年～2013 年） 
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■住宅の価格＆ローン金利「今後上がる」が大幅に上昇 
野村不動産アーバンネットが行った

7月の「住宅購入に関する意識調査」

によると「不動産は買い時」と回答

した人が 63.3％、理由は「今後、住

宅ローン金利が上がる」が 53. 5％、

「今後、消費税の引き上げが予定さ

れている」が 47.3％で続く。不動産

の価格について、「上がる」が 44.8％

で「下がる」と答えた人は 8.8％。

住宅ローン金利については「上がる」

が 68.4％で「変わらない」「下がる」

と回答した人は少数でした。 

 

 

■消費税について ※平成 26年 4月 1日以降の消費税率を 8％とした場合 

●住宅取得の際、【土地】+【建物】を購入するが課税対象は【建物】のみ。 

●税率５％適応条件は以下の通り 

  【平成 25年 9月 30日までに建物契約（引渡しが平成 26年 4月 1日を超えても可）】、もしくは、 

    【平成 26年 3月 31日までに引渡（建物契約が平成 25年 9月 30日を超えても可）】 

 ※但し、10 月 1日以降に契約内容に変更があり、価格変更があった場合増額した代金は、 

     3月引渡 → 全額５％ 4月引渡 → 増額分は８％ となります。 
 

平成 25 年 平成 26 年 
消費税率 

9 月 10 月 11 月 12 月 1 月 2 月 3 月 4 月 

契約 工事期間 引渡  ５％ 

契約 工事期間 引渡 ５％ 

 契約 工事期間 引渡  ５％ 

 契約 工事期間 引渡 ８％ 

契約 
内容

変更 
工事期間 引渡  ５％ 

契約 
内容

変更 
工事期間 引渡 

9 月末時点の代金は５％ 

増額した代金は８％ 
●不動産会社が仲介する中古住宅など、売主が個人の場合、消費税はかかりません。 
 

 

平成 24 年 問合せ件数 742 件（1月～8月）・平成 25 年 問合せ件数 1007 件（1月から 8月） 
弊社では、問合せ件数前年比 136％の大幅アップは、消費増税前に住宅取得を考える人が増えてい 

ると考えています。年内はまだまだ駆込み需要が増えると予想しており、お客様へ正しい情報を提 

供できる様、社員も積極的に勉強会等に参加し、消費税や税金等の知識を深めています。 
 
 

エルハウジングとは、京都にお

ける住宅販売№1(※1)メーカー

として約 7,000 戸の販売及び

97.7％の満足度を誇る企業です。

「お客様の喜びを求めて」を経

営理念とし、現在、電力不足に

貢献すべく住宅における省エネ

化を探求し続け、命を守る「耐

震」＋「省エネ」住宅を提供します。 
 

※１ 住宅産業研究所調べ「2011年度京都府着工棟数ビルダーランキング第１位」※２ 平成 24年度 1月～8月 対 平成 25年度 1月～8月 
 

 

97.7%

顧客満足度アンケート調査 満足 97.7％

未記入 2.3%

※2011年11月～2012年10月自社調べ(アンケート実施入居後4ヶ月)
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44.8 29.4 8.8 16.9
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上がると思う 横ばいで推移すると思う 下がると思う 分からない

68.4 18.6 1.3 11.7

0% 20% 40% 60% 80% 100%

上がると思う ほとんど変わらないと思う 下がると思う 分からない

今後、不動産の価格はどうなると思いますか 

住宅ローン金利は今後どうなると思いますか 


